
  

 

 
 
 
 

präsentiert 
 
 

Das M&A Forum 2018 
 

IT-Unternehmens-Kauf-Verkauf-Bewertung 
in Frankfurt am Main 

 
Fachveranstaltung für IT-Unternehmer  

 
 

am Dienstag, 24. April 2018, in Frankfurt am Main 
 

 
Unsere Themen im M&A Forum 2018 

 
 Welche Voraussetzungen muss ein IT-Unternehmen erfüllen um 

verkaufsfähig zu sein? 
 Was ist ein fairer Unternehmenswert – Anteils-übernahme, 

 –abgabe oder für Preisverhandlungen? 
 Optimaler Verkaufspreis – wie und wann erreicht man diesen? 
 Welche potentiellen „Käuferarten“ gibt es und welche Interessen haben 

diese (Strategen, Finanzinvestoren, Industrieholdings, family offices)? 
 Welche Business-cases stecken hinter den „Käuferarten“? 
 Bewertungsverfahren der Käuferarten im IT-Markt 
 Wachstum durch Unternehmenszukauf im IT-Mittelstand (Motivation, 

Erfahrungen) 
 Unrealistische Kaufpreisforderungen und Wege zur Einigung 
 Chancen und Risiken nach einem Unternehmensverkauf 
 Internationale Unternehmenszukäufe im IT-Mittelstand – Erfahrungen 

EU und Interkontinental 
 Erfolgreiche Entwicklung eines start-up`s im cloud-business und dessen 

Erfolgsparameter 
 Strategischer Verkauf eines start-up`s mit System – prozessorientiert 
 Earn-out – erfolgsabhängige Kaufpreise – auf was ist zu achten? 
 Übergang vom selbständigen Unternehmer zum angestellten IT-

Unternehmer im Konzern - Praxiserfahrungen 

  



  

 

 
Die Referenten 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Michael Schmitz Thimo Groneberg 
Geschäftsführer best way consulting GmbH Geschäftsführer busymouse GmbH 
Herr Schmitz war langjähriger Geschäftsführer Herr Groneberg ist Mitgründer der 
in der Compugroup und auch für Unternehmens- busymouse GmbH und war für den 
akquisitionen verantwortlich Unternehmensverkaufsprozess ver- 

antwortlich 
 

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 

 
Alexander Brendecke    Andreas Barthel 
Manager Business Development    Geschäftsführer der connexxa 
and M&A Total Specific Solutions    Sachverständiger für Bewertung von  
(Member of Constellation Software Inc.)   IT-Unternehmen. M&A-Berater und für 
       Coach für IT-Unternehmer 

 
 
 
 
 
 
 



  

 

Rückantwort 
 

Zur Fachveranstaltung für IT-Unternehmer 
am Dienstag, 24. April 2018, im in Frankfurt am Main 

zum Thema: 
 
 

„Das M&A Forum 2018 
IT-Unternehmens-Kauf-Verkauf-Bewertung 

in Frankfurt am Main“ 
 
 
melde ich mich hiermit verbindlich an: 
      
__________________________________   ______________________________ 
Vor- und Zuname        Firma 
__________________________________   ______________________________ 
Telefon         Straße 
__________________________________   ______________________________ 
Email        PLZ/Ort 
 
 
 
 
Datum  Unterschrift 
 
 
 Mitglied im Bundesverband IT-Mittelstand e.V.  

(falls zutreffend bitte ankreuzen) 
 
Die Teilnahmegebühr beträgt pro Person 990,00 € zuzüglich MwSt. Darin enthalten sind die 
Kaffeepausen, alle Getränke und das Mittagessen. Für Mitglieder des Bundesverband IT-
Mittelstand e.V. (bitmi) reduziert sich die Gebühr auf netto 900,00 €. 
 
 
Sie erhalten nach Eingang der Anmeldung Ihre Reservierungsbestätigung und die genaue 
Anschrift des Veranstaltungshotels. 
 
Bitte beachten Sie: Die Teilnahme an der Veranstaltung ist nur möglich, wenn die 
Teilnahmegebühr bis zum Veranstaltungstermin bezahlt wurde. Hierfür erhalten Sie 
rechtzeitig eine separate Rechnung zugeschickt.  
 
Eine Stornierung der Teilnahme ist kostenfrei nur bis 4 Wochen vor der Veranstaltung 
möglich. Sie können jederzeit einen Ersatzteilnehmer benennen. Bei späteren Absagen oder 
Nichterscheinen wird die volle Teilnahmegebühr berechnet. 
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